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Очевидно, что внедрение
современных информационных
технологий (IT-отрасль) влияет
на качество жизни, позволяет
значительно уменьшить трудо-
емкость управления, повысить
качество государственных услуг,
поднять на новый уровень ме-
дицину и образование.

Российская IT-отрасль сегод-
ня – это производство в объеме
более 250 млрд рублей, 300 тыс.
высокотехнологичных рабочих
мест и 4 млрд долларов экспор-
та. Цифры немаленькие, но это-
го недостаточно, чтобы быть в
числе мировых лидеров. Поэто-
му для осуществления систем-
ного подхода развития отрасли
и была разработана «дорожная
карта» по развитию информаци-
онных технологий на период
2013-2018 годов, рассмотрен-
ная на заседании Правительства
России. «Дорожная карта» – это
верхний уровень плана мероп-
риятий, который позволяет фе-
деральным органам власти сог-
ласовать программу своих
действий друг с другом.

По словам премьер-минист-
ра России Дмитрия Медведева,
отечественные производители
программного обеспечения и
сервисов успешно работают на
локальном рынке. Например,
объем производства програм-
много обеспечения за 2012 год
составил более 75 млрд рублей.
Динамично развиваются компа-
нии, занимающиеся интернет-

программированием, оказанием
услуг с помощью глобальной
Сети. Сегодня интернет-рынок
России является крупнейшим в
Европе и, по мнению экспертов,
имеет значительный потенциал
роста.

В целом общий рост рос-
сийского IT-рынка в 2012 году
составил, по разным оценкам,
около 6%. Однако доля нацио-
нальной продукции на мировом
рынке, который сегодня оцени-
вается в 1,7 трлн долларов, сос-
тавляет всего лишь 0,6%.

Поэтому российской IT-от-
расли нужен прорыв. А чтобы
его осуществить, необходимо
повысить уровень образования
в области IT, расширить иссле-
дования в этой сфере, совер-
шенствовать новые механизмы
поддержки развития IT-бизнеса,
увеличить экспорт российской
высокотехнологичной про-
дукции.

При рассмотрении «дорож-
ной карты» было отмечено, что
в результате поддержки госу-
дарства темпы роста IТ-отрасли
должны превысить средний
темп роста ВВП не менее чем в
3 раза. В 2018 году, по словам

Дмитрия Медведева, количест-
во высокопроизводительных ра-
бочих мест в IT-отрасли предпо-
ложительно достигнет более
600 тыс. Вдвое увеличится про-
изводство и экспорт отечествен-
ной продукции и услуг.

По утверждению министра
связи и массовых коммуника-
ций РФ Николая Никифорова,
развитие IT-отрасли в 2013-
2018 годах планируется осуще-
ствить по следующим ключе-
вым направлениям: развитие и
совершенствование исследова-
ний и разработок в области IT,
работы инфраструктуры, систе-
мы подготовки IT-кадров, инс-
титуциональных условий веде-
ния IT-бизнеса. Последнее на-
правление позволит сохранить
наработки в сфере IT именно в
российской юрисдикции за счет
создания привлекательных ус-
ловий ведения бизнеса.

Помимо названных направ-
лений развития будет проведена
работа по обеспечению корре-
ктного статистического учета в
отрасли и усовершенствованы
механизмы аккредитации IT-
компаний.

Также будет разработана от-
дельная стратегия развития IT-
отрасли на 2013-2020 годы и на
перспективу до 2025 года. А
ключевые мероприятия «дорож-
ной карты» и стратегии запла-
нированы к внесению и фикса-
ции в соответствующей под-
программе в рамках государ-
ственной программы «Инфор-
мационное общество».

Уровень развития отрасли во
многом зависит от объема ис-
следований и разработок. Поэ-
тому министерства связи и мас-

совых коммуникаций и образо-
вания и науки России совместно
планируют создать до 50 цент-
ров прорывных исследований в
области IT на базе высших учеб-
ных заведений и научных цент-
ров, а также содействовать
открытию центров исследова-
ния и разработок международ-
ных компаний на территории
страны.

Сегодня в России обеспечен
сравнимый со многими разви-
тыми странами уровень комфо-
ртности и привлекательности
институциональных условий ве-
дения IT-бизнеса. Однако для
повышения конкурентоспособ-
ности России на мировой IT-
арене необходимо эти условия
развивать. В частности, назрела
необходимость решения по сни-
жению ставки страховых взно-
сов для IT-компаний с числен-
ностью от 7 до 29 человек. Сто-
ит вопрос и по активизации со-
вершенствования законодатель-
ства по перспективным направ-
лениям в данной области.

Что же касается развития
инфраструктуры, то сегодня в
России уже частично создана
экосистема, которая нацелена
на ускоренное развитие IT-от-
расли. Она включает технопар-
ки, венчурные компании, инс-
титуты финансирования, креди-
тования, другие элементы под-
держки бизнеса. И в ближай-
шие годы усилия федеральных
органов исполнительной власти
и институтов развития будут на-
целены на завершение форми-
рования этой экосистемы и со-
вершенствование ее работы.

Николай ПЛЕХАНОВ

IT – ключ к прогрессу
ННООВВЫЫЕЕ  РРУУББЕЕЖЖИИ  

Информационные технологии – важнейший
фактор повышения производительности тру&
да во всех секторах экономики, обеспечения
безопасности государства.
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Белорусский Парк
высоких технологий
(ПВТ) сегодня являет&
ся одним из крупней&
ших IТ&кластеров в
Центральной и Вос&
точной Европе. 

Прежде всего благодаря
ПВТ по итогам прошлого года,
согласно оценке аналитической
компании Gаrtnеr, Беларусь
вошла в топ-30 стран в сфере
офшорного программирова-
ния. А шесть компаний, рабо-
тающих в ПВТ, были включе-
ны в список ста лучших миро-
вых поставщиков IТ-услуг.

Парк высоких технологий в
Беларуси – это не отдельно взя-
тая компания или раскручен-
ный бренд. ПВТ – это специ-
альная среда с налоговыми
льготами и правовым обеспе-
чением, создающая благопри-
ятные условия для развития
программного обеспечения в
стране. Валерий Цепкало, ди-
ректор Администрации Парка
высоких технологий, отмечает
еще и  белорусскую систему уп-
равления проектами, называя
ее одной из лучших в мире.

Выручка ПВТ от реализа-
ции программных продуктов и
услуг по разработке програм-
много обеспечения, по итогам
прошлого года, составила
370,5 миллиона долларов. В
этом году, как считает Валерий
Цепкало, будет уже около по-
лумиллиарда долларов, а это
почти 30%  платежного сальдо
РБ. 

Более 87% произведенных
услуг ПВТ экспортирует в 54

страны мира. При этом около
39% экспорта приходится на
страны Северной Америки,
около 48 – на страны Западной
Европы и 12% – на страны
СНГ. В TOП-5 стран – импор-
теров услуг ПВТ входят США,
Россия, Германия, Великобри-
тания, Финляндия.

Всего в белорусском Парке
высоких технологий сегодня
работает 125 компаний-рези-
дентов, 56 из которых создано

исключительно белорусскими
инвесторами, 69 – с участием
иностранного бизнеса. Общая
численность работающих в
Парке составила 15,1 тыс. че-
ловек.

Парк высоких технологий
был создан 22 сентября 2005
года Декретом Президента Рес-
публики Беларусь. Но до этого
бывшему помощнику главы го-
сударства и послу Беларуси в
США Валерию Цепкало боль-
ше года пришлось доказывать
необходимость введения щед-
рых налоговых и других префе-
ренций для ITотрасли и орга-
низации специальной террито-
рии для хайтеккомпаний. 

Долгое время ПВТ сущест-
вовал в виртуальной форме,
чтобы стать его резидентом, ту-
да достаточно было просто
вступить. Валерий Цепкало и
его команда стремились ре-
шать все проблемы, которые
волновали бизнесменов IТ-
сферы. И уже очень скоро су-

ществовавшие к тому моменту
аутсорсинговые компании ста-
ли уходить от «серой» бухгалте-
рии, а также получать солид-
ные заказы из Америки и Евро-
пы. Как грибы после дождя
стали возникать и новые
фирмы. 

В итоге белорусский ПВТ
стал самой удачной на постсо-
ветском пространстве попыт-
кой выстроить нечто новое в
области инноваций.  Его вклад

в экономику страны стал весь-
ма ощутимым. Как отмечает
Валерий Цепкало, один прог-
раммист Парка высоких техно-
логий сегодня дает такую же
добавленную стоимость, как и
50 работников ведущих про-
мышленных предприятий.
Ведь если в экспорте того же
тракторного или автомобиль-
ного завода весьма значитель-
ную долю занимает промежу-
точный импорт, то в ПВТ его
практически нет вовсе.  

Повторить белорусский ус-
пех и создать среду для разви-
тия IT-технологий пытаются
все без исключения государства
СНГ. ПВТ поддерживает парт-
нерство со многими странами
мира, в том числе оказывает
консультативную поддержку
Украине, Грузии, Казахстану,
Армении, Азербайджану в фор-
мировании IТ-индустрии. Но
особые отношения с Россией, в
частности с российским фон-
дом «Сколково». Год назад в

рамках конференции «Россия –
Беларусь – Сколково: единое
инновационное пространство»
Валерий Цепкало заявил, что,
несмотря на многопрофиль-
ность деятельности «Сколко-
во», сотрудничество с ПВТ, ко-
торый специализируется иск-
лючительно на IТ-проектах,
может быть вполне успешным.
На белорусов работает тот
факт, что современные иссле-
дования в любой научной об-
ласти немыслимы без IT-техно-
логий. А эта отрасль в Беларуси
развивается ускоренными
темпами.

Главная проблема на пути к
тому, чтобы Беларусь в области
разработки программных про-
дуктов вскоре стала европей-
ской Индией – это катастрофи-
ческая нехватка кадров. Хотя
заработная плата сотрудников,
по итогам 2012 года, почти в
три раза выше, чем в среднем
по стране, специалистов необ-
ходимой квалификации не хва-
тает. Компании Парка, пони-
мая это, даже договорились не
переманивать друг у друга
сотрудников, так как с каждым
переходом программиста на
более высокооплачиваемое мес-
то растет себестоимость про-
дукта. Сегодня резиденты ПВТ
стремятся выстроить тесное
взаимодействие с разными
учебными заведениями страны.
На базе Парка открыто шесть
кафедр Белорусского государ-
ственного университета и Бе-
лорусского государственного
университета информатики и
радиоэлектроники. 

Юлиан ВЛАДИМИРОВ

Полет высоких технологий

ВВ  5544  ссттрраанныы  ээккссппооррттииррууююттссяя  ууссллууггии,,
ппррооииззввееддеенннныыее  вв  ППВВТТ

ЕЕССТТЬЬ  ППРРООББЛЛЕЕММАА!!

Автор этой статьи свою пер-
вую публикацию о малом бизне-
се отправил в печать 15 лет на-
зад и все прошедшие годы уде-
ляет этой теме самое присталь-
ное внимание. Так вот, хотите –
верьте, хотите – нет, но чуть-
чуть подправить – и любое мое
«творение», касающееся малого
предпринимательства, незави-
симо от года выпуска можно
ставить в печать и сейчас! 

Ниже приводятся последние
сводки с «фронтов» (даже не
знаю, уместны ли здесь кавыч-
ки) борьбы малого бизнеса если
не за свое существование, то уж
точно за свое развитие и благо-
получие. 

В первых числах сентября в
Министерстве экономического
развития РФ прошло совместное
заседание президиума Правле-
ния организации малого и сред-
него предпринимательства
«Опора России» и президиума
Правления НП «Опора» под
председательством президента
организации Александра Бреча-
лова.

Он рассказал о взаимодей-
ствии «Опоры» и Общероссийс-
кого народного фронта (ОНФ),
подвел первые итоги совмест-
ной деятельности, в частности
поделился итогами акции по
сбору подписей «За налоговые
каникулы для начинающих
предпринимателей».

В поддержку «налоговых ка-
никул» для индивидуальных
предпринимателей обществен-
ные организации «Деловая Рос-
сия», «Опора России» и ОНФ
собрали более 100 тысяч под-
писей, сообщил Александр
Бречалов. 

За день до заседания стало из-
вестно, что в Кремль отправлен
доклад, подготовленный пер-
вым вице-премьером Игорем
Шуваловым, в котором гово-
рится о нецелесообразности вве-
дения «налоговых каникул» для
индивидуальных предпринима-
телей. Чиновники опасаются,
что льготой могут воспользо-
ваться действующие предпри-
ниматели, перерегистрировав
свой бизнес на других лиц. 

– Подобные опасения чинов-
ников необоснованны и налого-
вые каникулы жизненно необ-
ходимы для развития российс-
кой экономики. Это мнение
большого количества предпри-
нимателей, и мы уверены, что к
этому мнению представители
власти должны прислушивать-

ся, – настаивает А. Бречалов. 
Кстати, сбор подписей в под-

держку «налоговых каникул» –
это уже вторая попытка по сбо-
ру подписей в поддержку мало-
го и среднего бизнеса, предпри-
нятая «Опорой» и «Деловой
Россией». Первая – по сниже-
нию страховых взносов для
предпринимателей – заверши-
лась успешно. В Госдуме был
принят законопроект, который
снизил размер страховых вы-
плат для ИП. 

Руководитель исполкома
центрального штаба ОНФ Анд-
рей Бочаров считает, что раз
чиновники апеллируют к тому,
что льготой могут воспользо-
ваться мошенники, то «пусть
наши правоохранительные ор-
ганы и занимаются мошенника-
ми. Но запрещать «налоговые
каникулы» не следует. Нужно
создавать такие условия, в кото-
рых человек мог бы реализовы-
ваться».

Председатель Попечительс-
кого совета Сергей Борисов, ко-
торый на протяжении 10 лет
возглавлял «Опору России»,
рассказал об итогах заседания
Правительственной комиссии
по вопросам конкуренции и
развитию малого и среднего
предпринимательства, которое
прошло под председательством
Игоря Шувалова.

– В ходе заседания было
предложено выровнять пози-
цию начинающих предприни-
мателей с теми, кто уже рабо-
тает. Мы не должны допустить
перекоса на рынке с точки зре-
ния конкурентных отношений.
Те, кто выдержал все сложнос-
ти, справедливо говорят: мне
закрывать свое предприятие и
открывать новое, чтобы полу-
чить льготу? Им нужно дать
период разгона и роста. Вооб-
ще, для микропредприятий,
ИП и малых предприятий, ра-
ботающих в производственном
секторе, социальной сфере,
здравоохранении,  сфере инно-
ваций, необходимо на два года
снизить ставку по специаль-
ным налоговым режимам до
50%. Среднему бизнесу (обо-
рот до 1 млрд рублей, число
сотрудников – 101-250 чело-
век) следует снизить ставки на
два года по налогу на прибыль
и НДС и предусмотреть для
них пролонгацию льготы еще
на два года при достижении
определенных показателей.
Надо поощрять за развитие, а

не просто субсидии раздавать
регионам. Эти меры выглядят
непопулярно, но если мы хо-
тим движения вперед, то льго-
ты необходимы, – уверен
Сергей Борисов. 

Если погрузиться в интер-
нет-пространство, «забив» в лю-
бой поисковой системе слова
«проблемы малого бизнеса», то

можно определить эти самые
проблемы. Причем о нерешен-
ных вопросах и трудностях ма-
лого предпринимательства го-
ворят все – от главы государ-
ства до владельца торгового ки-
оска.   

Итак, «болевые точки» телег-
рафным стилем:

– Одна из важнейших проб-
лем в развитии малого бизнеса –

отсутствие диалога между
властью и предпринимателями;
это две структуры, существую-
щие отдельно. 

– Отъем объектов недвижи-
мости в результате волевых ре-
шений властей под предлогом
наведения порядка. Например,
в столице действует Постанов-
ление Правительства Москвы о

внесудебном (!) сносе объектов
нестационарной торговли
(№614-ПП от 02.11.2012).

– Коррупция. В конкурсы и
тендеры на размещение городс-
кого заказа малый бизнес не мо-
жет вклиниться.

– Крайне затруднен выкуп
нежилых помещений, которые
арендуют предприниматели.
Аренда – это крючок и удавка

для малого бизнеса, считают
предприниматели.

– Сложности с финансирова-
нием. Банки не дают кредит без
залога. Залогом могут стать
объекты недвижимости, кото-
рые у предпринимателей в ос-
новном в аренде, а не в
собственности.

– Высокий суммарный уро-
вень всевозможных налогов и
выплат.

– Засилье проверок особенно
налоговых органов и пожарной
инспекции.

В начале лета в Москве в
Центральном Доме предприни-
мателя состоялся «круглый
стол» на тему «Малый торговый
бизнес 2013-го – актуальные
проблемы и перспективы». На
встрече обсуждались вопросы
принудительного ограничения
ассортимента, ситуация с переп-
рофилированием киосков в па-
вильоны. 

Было подсчитано, что сде-
лать из ларька павильон будет
стоить 150-170 тыс. рублей.
Причем, по мнению экспертов,
это невозможно физически в
палатке площадью 3 кв. м, та-
ким образом, владельцы таких
ларьков будут вынуждены зак-
рыть свой бизнес.

На «круглом столе» были при-
ведены примеры абсурдных ситу-
аций. После того, как бизнесмен
вынужденно исключил пиво из
своего ассортимента, власти со-
бираются запретить продавать
ему прохладительные напитки и
кондитерские изделия, так как
при утверждении специализации
эти товары не попали в ассорти-
ментный перечень. 

Предприниматели обратили
внимание на высокие арендные
ставки, которые ежегодно уве-
личиваются, что еще больше
усугубляет и без того тяжелое
положение малого бизнеса.

При этом нельзя сказать, что
власти не обращают внимание
на проблемы малого бизнеса. 

В первых числах июля с.г. на
совещании по развитию бан-
ковской системы В. Путин по-
требовал сдвинуть с мертвой
точки работу по совершенство-
ванию механизмов кредитова-
ния малого бизнеса.

«Пора уже сдвинуть эту теле-
гу. Это та сфера деятельности,
которой мы должны заняться.
Конечно, банковским учрежде-
ниям проще, надежнее и вы-
годнее работать с крупными
компаниями, но это еще не вся
экономика». 

По словам В. Путина, круп-
ные компании имеют возмож-
ность получить кредит как
внутри страны, так и за рубе-
жом, а у малого и среднего
бизнеса такого выбора, как
правило, нет, так как у них
имеются проблемы с залого-
вой базой и с гарантиями. «А
главное, процент по кредитам
для них традиционно на нес-
колько пунктов выше, чем для
больших компаний, хотя нуж-
но наоборот.  …Для начинаю-
щего бизнеса ставка может сос-
тавлять 20 и более процентов,
без учета комиссий и других
платежей. Разумеется, ни о ка-
кой рентабельности проектов в
таких условиях и речи быть не
может».

А в середине ноября прош-
лого года глава государства на
встрече с руководством «Опо-
ры России» заявил, что власти
должны стремиться к повыше-
нию доли малого бизнеса в
ВВП. Он отметил, что малых и
средних предпринимателей в
стране все больше, а уровень
развития этих сфер по-прежне-
му оставляет желать лучшего.
«Имею в виду, что в странах с
развитой рыночной экономи-
кой процент малых и средних
предприятий, их вклад в об-
щую копилку ВВП соответ-
ствующих стран больше, чем у

нас. Мы должны исправить эту
ситуацию». 

В качестве одного из воз-
можных рецептов он предло-
жил расширить меры поддерж-
ки кредитования малого и
среднего бизнеса, которых сей-
час явно недостаточно. «Если
мы ставим задачу создать 25
миллионов новых или модер-
низированных рабочих мест,
прежде всего в инновационной
сфере, то тогда все заинтересо-
ваны, чтобы малый и средний
бизнес развивался по этому ге-
неральному для нас инноваци-
онному направлению», – заявил
В. Путин. Однако около 40
процентов представителей ма-
лого и среднего бизнеса до сих
пор работают в сфере торгов-
ли, где с кредитами проблем
куда меньше. Именно поэтому
поддержка кредитования мало-
го и среднего бизнеса, который
намерен посвятить себя инно-
вациям, была бы весьма кстати.
Причем как со стороны феде-
рального центра, так и регио-
нов.

Судя по тому, что вопрос с
кредитованием малого бизнеса
был поднят чуть более чем че-
рез полгода после вышесказан-
ного, проблема остается нере-
шенной…

Игорь КРЫЛОВ

О малом бизнесе вновь замолвите слово

2009 2011 2013

Успешный 10 12 15

Удовлетворительный, 

хотелось бы добиться 

больших успехов 51 39 47

Неудачный 33 44 35

Затрудняюсь ответить 4 5 3

Как вы оцениваете свой опыт занятия малым
предпринимательством? 
(% от тех, кто имеет опыт предпринимательской деятельности)

Складывается впечатление, что у малого биз&
неса за последние годы исчезла только одна
проблема – регистрация предприятия.   

ППоо  ооффииццииааллььнныымм  ддаанннныымм,,  сс  11  ддееккаабб&&
рряя  22001122  ггооддаа  ппоо  11  ииююнняя  22001133  ггооддаа
ссввооюю  ддееяяттееллььннооссттьь  ппррееккррааттииллии  ппррии&&
ммееррнноо 775500  000000  ИИПП,,  ззаа  ээттоо  жжее  ввррееммяя
ннооввыыхх  ззааррееггииссттррииррооввааллооссьь  ввссееггоо
ооккооллоо  225500  000000  ––  ээттаа  ддееллььттаа  ооззннааччаа&&
еетт  ппооттееррюю,,  ккаакк  ммииннииммуумм,,  ппооллууммииллллии&&
ооннаа  ррааббооччиихх  ммеесстт

2009 2013 

Условия, безусловно, хорошие 3 2 

Скорее хорошие 27 23 

Скорее плохие 31 38 

Условия, безусловно, плохие 13 17 

Затрудняюсь ответить 26 20 

Как вы считаете, каковы в нашем городе (селе)
условия для развития малого бизнеса, частного
предпринимательства? 

Опрос ВЦИОМ
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