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Дмитрий НЕРАТОВ,  
Елена АРАКЕЛЯН

■■ Россия■и■Беларусь■под-
держат■сельхозмашиностро-
ение.

СТУПАЙ  
СВОЕЙ ДОРОГОЙ
разговоры о том, чтобы 

объединить потенциалы 
двух стран в постройке «же-
лезных покорителей полей», 
ведут уже с десяток лет. на по-
следнем июньском заседании 
Группы высокого уровня со-
юзного государства министры 
двух стран обсудили програм-
му кооперации российского 
и белорусского сельхозмаши-
ностроения.

- чтобы обеспечить продо-
вольственную безопасность 
союзного государства, необ-
ходимо снизить зависимость 
аграриев двух стран от им-
порта технологий, машин, 
оборудования и  запустить 
совместные проекты, - счи-
тает профессор■Брянского■
государственного■ аграр-
ного■университета■Леонид■
Гамко.

Пока же каждая страна 
идет своим путем. в россии 

еще семь лет назад приняли 
стратегию развития отрасли 
до 2020 года. результаты не 
заставили себя долго ждать. 
По данным Ассоциации «рос-
спецмаш», производство от-
ечественной сельхозтехни-
ки за последние четыре года 
увеличилось в три раза (с 35 
до 107 миллиардов рублей).

однако специалисты не спе-
шат радоваться успехам.

- Пока обеспеченность рос-
сийских фермеров техникой 
совершенно не сопостави-
ма с показателями развитых 
стран (см. «Только цифры»). 
да и большая часть тех, что 
есть, - «старички», средний 
возраст которых перевалил 

за четверть века, - говорит ве-
дущий■аналитик■Института■
«Центр■развития»■НИУ■ВШЭ■
Александр■Бутов.

сами производители кля-
нутся, что готовы обновить 
весь модельный состав на рос-
сийских полях, но к этому не 
готовы аграрии.

- сегодня российские заво-
ды могут дать почти в два раза 
больше машин, чем требует-
ся пиковым спросом. Парк 
техники в наших хозяйствах 
изношен донельзя, но плате-
жеспособность хозяйств до-
вольно низкая, - рассказали 
«св» в  пресс-службе «рост-
сельмаш».

Фермеры отвечают - произ-
водители за последние годы 
несколько раз поднимали цены 
на технику, поэтому трудягам 
из села приходится экономить. 
для поддержания спроса на 
тракторы, сеялки и комбай-
ны по линии Минсельхоза дей-
ствует программа льготного 
кредитования (ставка не бо-

лее пяти процентов), но деньги 
в этом году задержали - субси-
дии пришли только в апреле. 
Поэтому в начале года впервые 
за шесть лет российское произ-
водство тракторов и комбай-
нов показало спад.

ДЕВЯТЬ  
БОГАТЫРЕЙ
в синеокой прошлый год 

назвали удачным. Белорус-
ский экспорт тракторов по 
итогам января  - сентября 
увеличился на четырнадцать 
процентов.

самый популярный сег-
мент - стальные кони мощ-
ностью от 50 до 100 лошади-
ных сил. их продали больше 
двадцати тысяч. Примерно 
треть экспорта пришлась на 
россию.

вторыми по объемам по-
ставок стали тракторы до 175 
л.с. вывоз за границу составил 
около 3,5 тысячи. Половина 
экспорта пришлась на рФ.

Машины хорошо покупают 
и в самой синеокой. в Белару-
си на тысячу гектаров пашни 
приходится 9,3 трактора.

- выпускаем больше 350 
моделей техники для агро-
промышленного комплекса, - 
рассказали в Министерстве 
промышленности рБ. - дела-
ют их на 80 предприятиях, где 
трудятся 55 тысяч человек. на 
базе «Минского тракторно-
го завода», «Гомсельмаша»  
и «Белагромаша» производят 
также оборудование для пере-
работки сельхозпродукции.

Флагман тут «Минский 
тракторный завод». он вы-
пускает с полсотни моделей 
тракторов, современные плу-
ги, погрузчики, лесозагото-
вительную и коммунальную 
технику. объединение вхо-
дит в число самых крупных  
экспортеров тракторов  
в мире.

■■ Если■бы■не■амбиции■отдель-
ных■хозяйствующих■субъектов,■
то■шесть■лет■назад■появился■бы■
первый■союзный■холдинг.

В 2012 году белорусское правитель-
ство предложило объединить силы 
двум ведущим предприятиям - россий-
скому «ростсельмашу» и белорусскому 
«гомсельмашу».

линейка техники, которую выпускают 
предприятия, во многом пересекается. 
такой «брак» добавил бы устойчивости 
двум гигантам и позволил выстроить 
единую экспортную политику. но свадь-
ба не состоялась. сегодня ни «гом-
сельмаш», ни «ростсельмаш» не верят 
в дружбу и даже затаили друг на друга 
некую обиду.

- В беларуси присутствуем чисто но-
минально, - возмущается директор■
Департамента■маркетинга■компании■
«Ростсельмаш»■Прохор■Дармов.

российские продавцы машин жалу-
ются, что последние восемь лет прои-
грывают все тендеры в синеокой, зато 
побеждает их конкурент - «гомсель-
маш». В этом многие видят недобро-
совестную конкуренцию.

белорусы тоже недовольны. В про-
шлом году из-за протекционистских 

мер произошло резкое снижение про-
даж продукции холдинга «гомсель-
маш» и  совместного предприятия 
«брянсксельмаш» на рынке россии. 
убытки последнего составили до со-
рока процентов.

после этого премьер-министр■Бела-
руси■Андрей■Кобяков призвал «гом-
сельмаш» и «ростсельмаш»  к пере-
мирию.

- Думаю, что нам нужно все-таки 
окончательно договориться и прекра-
тить в некоторых элементах нездоро-
вое соревнование, - отметил андрей 
кобяков.

Президент■Беларуси■Александр■
Лукашенко на встрече с губернато-
ром■Ростовской■области■Василием■
Голубевым■повторил, что «гомсельма-
шу» и «ростсельмашу» надо дружить, 
а не конкурировать:

- Это наш общий рынок. Давить друг 
друга не надо. если «ростсельмаш» 
не видит возможности договориться, 
что нам остается делать? конкуриро-
вать не только на наших рынках, но 
и за пределами. к чему это приведет? 
Возьмите маз и камаз - один хромает 
в беларуси и второй почти остановил-

ся, работает ни шатко ни валко. Вот 
к чему привела конкуренция.

между тем мировые экспортеры сель-
хозмашин не дремлют: такие «монстры» 
индустрии, как John Deere (сШа), Case 
New Holland (сШа), AGCO Corporation 
(сШа), Claas (германия), не собира-
ются сдавать лидирующих позиций по 
объемам годового оборота. к германии 
и сШа потихоньку подбирается китай, 
занимая третью строчку в мировой доле 
экспорта. последний особенно успешно 
продает за рубеж колесные тракторы 
небольшой мощности.

удастся ли россиянам и белорусам 
за ними угнаться? принятая прави-
тельством рФ стратегия развития экс-
порта в отрасли сельскохозяйственного 
машиностроения на период до 2025 
года выглядит весьма амбициозно. со-
гласно ей через семь лет экспортные 
продажи российской сельхозтехники 
должны вырасти до тридцати милли-
ардов рублей.

- В этом году впервые вышли на рын-
ки австралии и юар, уже пошли пер-
вые продажи, заключены контракты 
с дилерами. причем техника разноо-
бразная - инновационные фотосепа-

раторы, зерноуборочные комбайны, 
энергонасыщенные тракторы и другая 
номенклатура. задача - увеличить ко-
личество стран в среднем с 30 до 65 
к 2025 году, - говорит директор■Де-
партамента■сельскохозяйственного,■
пищевого■и строительно-дорожного■
машиностроения■Минпромторга■Ев-
гений■Корчевой.

между тем политолог■ Геннадий■
Марченко■советует не развивать рос-
сийский экспорт в одиночку, а подклю-
чить к нему всех партнеров по евразий-
скому союзу. тем более что в прошлом 
году евразийская экономическая ко-
миссия предложила развернуть произ-
водство тех комплектующих, которые 
сегодня закупают за рубежом. речь об 
изготовлении на территории «пятерки» 
элементов дизельных двигателей, ги-
дравлических систем, трансмиссий, 
подшипников, а также электронных 
компонентов и спутниковой навигации.

- Это поспособствует увеличению 
экспорта сельхозмашин на рынки тре-
тьих стран, стимулированию спроса 
на сельхозтехнику, произведенную на 
территории союза, за счет повышения 
ее эффективности и конкурентоспособ-
ности, - считает министр■ЕЭК■Сергей■
Сидорский.

боДатЬся или сДатЬся конкуренция

БЕ
ЛТ
А НА ВАС ПАхАТЬ НАДО!

«Брянсксельмаш» 
поставляет комбайны  
в Казахстан, Узбекистан, 
Таджикистан, Молдову.


