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ВВООППРРООСС  ППОО  ССУУЩЩЕЕССТТВВУУ

ФФИИННААННССЫЫ

Такое заявление  сделала на
завершившемся недавно ХIХ
Петербургском экономическом
форуме зампред Банка России
Ольга Скоробогатова. 

«Мы ведем сейчас работу на
евразийском пространстве
вместе с Беларусью, Казахста-
ном для того, чтобы у нас была
единая гармонизированная пла-
тежная система», – отметила
зампред ЦБ. На территории
России карта НСПК должна за-
работать в полную силу уже с
2016 года.

Кроме того, Ольга Скоробо-
гатова объявила, что на Петер-
бургском форуме НСПК и
MasterCard подписали первое
кобейджинговое соглашение о
том, что карта «Мир Maestro»
будет выпускаться в ближайшее
время. 

Платежная карта «Мир» –
российский продукт. Осознание
острой необходимости создания
национальной платежной систе-
мы возникло после того, как
международные платежные сис-
темы Visa и MasterCard, реаги-
руя на санкции США против
некоторых российских банков,
перестали проводить операции
их клиентов. С тех пор руковод-
ство обеих западных систем пе-
ресмотрело свою политику по
отношению к российским фи-
нансовым организациям, но
опасность повторения подоб-
ных недружественных шагов все
же остается. Отсюда и острая
необходимость введения
собственной, российской пла-
тежной системы.  

Глава российского предста-
вительства MasterCard Илья
Рябый подчеркивает, что новая
карта «Мир Maestro»  будет ра-
ботать по всему миру. По его
словам, Maestro – это отдельно
стоящая Глобальная сеть, кото-
рая использует технологичес-
кую инфраструктуру
MasterCard. «Она принципиаль-
но отличается от бренда
MasterCard. Бренд Maestro соз-
давался как ингредиентный, он
специально конструировался
для того, чтобы добавлять цен-
ности национальным системам,
ни в коей мере не посягая на их
идентичность», – пояснил
Рябый.

Сердце любой платежной
карты – это микрочип, в кото-
рый можно зашить любую ин-
формацию, поэтому так важно,
чтобы чипы делались на рос-
сийской территории или хотя
бы под контролем наших спе-
циалистов.

Однако эксперты считают,

что для выпуска карты «Мир» с
использованием чипа российс-
кого производства явно недос-
таточно российских производ-
ственных мощностей.

«Надеемся, что производите-
ли чипов успеют к моменту вы-
пуска нашей карты. Пока в на-
ших планах использование
только российского чипа», – до-
бавила Ольга Скоробогатова.

Между тем глава НСПК
Владимир Комлев подчеркнул,
что карты «Мир» в рамках На-
циональной системы платеж-

ных карт (НСПК) могут быть
использованы за рубежом, даже
если их эмиссией занимался
российский банк, попавший
под санкции. 

Глава НСПК добавил, что
до конца года на процессинг
НСПК должна быть переведена
обработка внутрироссийских
операций по платежным систе-
мам American Express, JCB и
China UnionPay. 

Помимо национальной пла-
тежной системы, Россия разра-
батывает замену для платежной
системы SWIFT (глобальная

система обмена информацией
между банками), заявил глава
ВТБ Андрей Костин. По его
словам, делается это для защи-
ты российского финансового
рынка от «политизированного
подхода со стороны Запада».

Прошлым летом в связи с
кризисом на Украине Европар-
ламентом был поднят вопрос об
отключении России от SWIFT.
Тем не менее, исходя из здраво-
го смысла, руководство системы
неоднократно подчеркивало,
что не собирается отказывать

РФ в предоставлении услуг. Од-
нако всегда ли разум будет гла-
венствовать над политическими
эмоциями, сказать определенно
сегодня не может никто. 

Очевидно, именно по этой
причине там же, на Петербург-
ском форуме, прозвучало заяв-
ление, что министры финансов
и представители Центробанков
БРИКС начали консультации о
создании  многосторонней фи-
нансовой системы, аналогичной
SWIFT.

SWIFT уже однажды ис-
пользовался в качестве инстру-
мента давления. 17 марта 2012
года от этой международной
системы были отключены бан-
ки Ирана, которые продолжали
участвовать в обеспечении его
ядерной программы. Это реше-
ние исходило не от Совета безо-
пасности ООН, а от руковод-
ства ЕС. Так что прецедент та-
ких действий в обход ООН вро-
де бы существует. Однако «го-
ловные» санкции против Ирана
вводились по решению ООН. В
отношении России такое в
принципе невозможно, пос-
кольку она сама является чле-
ном Совбеза этой организации.

«SWIFT это или не SWIFT,
речь в любом случае идет о воз-
можности создания многосто-
ронней платежной системы в
формате объединения, которая
бы обеспечивала большую неза-
висимость, а точнее, создавала
бы определенную гарантию для
стран от рисков, связанных с
произвольными решениями в
этой сфере, которые могут при-
ниматься странами, в юрисдик-
ции которых находятся действу-
ющие платежные системы», –
заявил замглавы МИД РФ
Сергей Рябков.

Дмитрий НЕРАТОВ

Уйти из-под контроля западных денег
Российская национальная система платеж�
ных карт (НСПК) «Мир» планирует выйти
на рынки участников Евразийского эконо�
мического союза (ЕАЭС). 

Еще на стадии подготови-
тельных работ и строитель-
ства газопровода «Северный
поток» (строительство нача-
то в апреле 2010 года, пол-
ностью закончено в октябре
2012-го) многие европейс-
кие СМИ в своих публика-
циях подчеркивали полити-
ческий аспект новых путей
поставок российского газа в
Европу. Французская Le
Monde прямо обвиняла Рос-
сию в «энергетическом импе-
риализме» и назвала «Газ-
пром» «боевым крылом» рос-
сийской власти. Ей вторила
испанская газета El Mundo,
сокрушаясь по поводу роста
зависимости Европы от вос-
точного соседа: «…Главная
экономическая держава Ев-
росоюза Германия попадает
в энергетическую зависи-
мость от России, которая не-
избежно будет влиять на ее
отношения с этой страной».
Ну а в Польше возмущенные
тем, что их исключают из га-
зотранспортного бизнеса,
сравнили проект «Северный
поток» с пактом Молотова –
Риббентропа. 

Впрочем, в те же годы по-
явилась масса публикаций,
где пугали уже сам «Газ-
пром», отводя ему не более
4 лет «сытой» жизни. Пред-
полагалось, что в 2016 году
США должны закончить со-
оружение мощностей для
экспорта сланцевого газа, ко-
торый должен быть намного

дешевле традиционного. По-
явился термин «сланцевая
революция». А учитывая,
насколько важен для попол-
нения отечественного бюд-
жета экспорт углеводородов,
сланцевый газ назвали
«могильщиком» традицион-
ного нефтегазового сектора
России.

В настоящее время в свя-
зи с обострившимися отно-
шениями между Россией и
ЕС, проблема поиска новых
источников поставок газа в
Европу стала для многих по-
литиков стран Старого Све-
та воистину идеей фикс. И
на сланцевый газ возлагают
весьма серьезные надежды.
Но что характерно, до сих
пор неясно – оправдает ли
новый вид топлива эти уже
довольно-таки старые на-
дежды?

Основная мысль подавля-
ющего большинства публи-
каций в отечественных
СМИ, со ссылками на мне-
ние ученых и руководителей
«Газпрома» (в том числе г-на
Миллера) – добыча сланце-
вого газа по-прежнему слиш-
ком дорого стоит и к тому
же опасна для экологии. За-
качка химических веществ в
скважину может приводить
к заражению водоносного
горизонта. Кроме того, гид-
роразрыв пласта (фрекинг)
может вызывать землетрясе-
ния. Ряд стран Европы за-
претили фрекинг на своей

территории (Германия,
Франция, Великобритания).
А посему делается вывод при
самом оптимистичном для
ЕС сценарии: сланцевый газ
еще долго останется «второ-
степенным источником
энергоресурсов», а следова-
тельно, не может составить
конкуренции российскому
природному газу.

Кстати, в июне прошлого
года тогдашний Генераль-
ный секретарь НАТО Ан-
дерс Фог Расмуссен на пол-
ном серьезе, хотя правильнее
было бы сказать – на голубом
глазу, заявил, что Москва по-
могает активистам, протесту-
ющим против фрекинга,
чтобы усилить зависимость
европейских стран от поста-
вок российского газа.

Напомним, что в отличие
от традиционных газовых

месторождений, залежи го-
рючих сланцев с содержанием
газа широко распространены
по всему миру. 

Но есть и другая точка
зрения, подтвержденная
цифрами и фактами. Еще в
2004 году Агентство эколо-
гической безопасности

(АЭБ) США выпустило док-
лад, согласно которому тех-
нология гидравлического
разрыва не представляет уг-
розы для окружающей среды.
На основании заключений
агентства Конгресс США в
2011 году принял решение о

полном выводе технологии
из-под государственного ре-
гулирования (и это притом,
что в США мощное движе-
ние «зеленых»). К тому же
стоимость его добычи оказа-
лась не столь высока по срав-
нению с традиционным «го-
лубым топливом». И если в

2004 году только 2% газа в
США добывалось из сланцев,
то в настоящее время в США
добыча сланцевого газа сос-
тавляет примерно половину
от общей добычи газа –
333,4 млрд куб. м – 2014 год.
Для сравнения: добыча газа в

России в 2014 году составила
640,237 млрд куб. м (тради-
ционного, разумеется – слан-
цевый газ в России не добы-
вается).

В период 2009-2014 годов
инвестиции в разведку и под-
готовку добычи сланцевого
газа в Китае составили
3,7 млрд долларов. По состо-
янию на конец 2014 года, бы-
ло пробурено 780 сланцевых
газовых скважин. Добыча
этого вида топлива в 2014 го-
ду достигла 1,3 млрд куб. м.
В этом году планируется
6,5 млрд куб. м и 30 млрд
куб. м в 2020 году. Кроме
США и Китая промышлен-
ную добычу сланцевого газа
ведет еще Канада (4 млрд
куб. м в 2014 году).

Терминалы по приему
сжиженного природного
газа (СПГ) в Европе за-
действованы всего на 16% –
в 2014 году они приняли
33 млрд куб. м газа. На
прошлой неделе сенатор
Джон Маккейн громогласно
заявил, что через два года
США полностью покроют
потребности ЕС и Украины
в газе. Он не уточнил, о ка-
ком газе идет речь, но ясно
дело – речь шла об СПГ. А
увеличение его производства
стало возможным только с
ростом добычи сланцевого
газа. 

Итак, пока складывается
ситуация, при которой добы-
ча сланцевого газа в густона-
селенных странах Европы
проблематична из-за эколо-
гической опасности. В то же
время рост добычи сланце-
вого газа в США, с дальней-
шим его сжижением, может
серьезно пошатнуть миро-
вой газовый рынок.  

Игорь КРЫЛОВ

Гигантский потенциал или мыльный пузырь?
Несмотря на многочисленные заявления
о бесперспективности и экологической
опасности сланцевого газа, его добыча
постоянно растет. До сих пор неясно,
сможет ли он составить конкуренцию
традиционному «голубому топливу»
на мировом газовом рынке. 

ББИИЗЗННЕЕСС  СС  ННУУЛЛЯЯ  

Создавать новый бизнес с
нуля – дело и трудное, и риско-
ванное. Поэтому многие ин-
весторы предпочитают покуп-
ку готового бизнеса. 

Такой товар для белорусов
не экзотика. На специальных
сайтах можно выбрать что
угодно: от скромного интер-
нет-магазина до солидного гос-
тиничного комплекса. База
данных включает в себя не ме-
нее 300 «ходовых» объектов и
пополняется ежедневно: это
кафе, рестораны, магазины, па-
рикмахерские, автосервисы,
мелкие производства и многое
другое. 

Сейчас предложение пре-
обладает над спросом. Цены
упали процентов на двадцать.
Главная проблема при покупке
готового бизнеса – верная
оценка этого товара. Владель-
цы, как правило, свой товар
переоценивают, прибавляют
лишнего, да и эксперты, как
считает специалист по прода-
жам Степан Гусак, расходятся
в своих оценках: 

– Очень долго у нас про-
давался завод по производ-
ству лущеного шпона и фане-
ры в поселке Василевичи Го-
мельской области. Первона-
чальная цена была заявлена в
400 тысяч долларов. Но че-
рез два года иностранная
фирма купила предприятие
всего за 100 тысяч. Торг всег-
да уместен. 

Бар или кафе в центре
Минска можно приобрести

примерно за 100-300 тысяч
долларов. Цена колеблется в
зависимости от метража по-
мещения, его расположения,
наличия оборудования, до-
говора аренды, величины
ставки. Сфера услуг – вооб-
ще сегодня самые лакомые
объекты. 

Специалисты советуют не
доверять сумме, указанной в
заявке на продажу. К примеру,
сегодня есть предложение по
продаже кафе за 298 тысяч.
Продавцы заявляют его еже-
месячную прибыль в 8 тысяч
долларов. Получается, что ка-

фе окупится примерно за три
года. Так ли это в действитель-
ности? Чтобы правильно оце-
нить перспективы заведения,
нужна экспертиза опытного
«общепитчика». Ему для прог-
ноза хватит данных о месторас-
положении кафе, количестве
посадочных мест и потоке кли-
ентов. 

Перед тем, как заключить
основную сделку, покупатели
часто просят у продавцов ка-
кое-то время поучаствовать в
ведении бизнеса. Чтобы уви-
деть все плюсы и минусы из-
нутри. «Мы это тоже рекомен-

дуем так делать, – отмечает
Степан Гусак. – А еще не грех
обратиться к профессиональ-
ным юристам, аудиторам, бух-
галтерам, брокерам, чтобы они
сделали профессиональный
анализ бизнеса, на который у
вас есть виды». 

Как правило, предприятия
покупают вместе с персона-
лом: коллектив формируется
годами, и уход ключевых фи-
гур может привести к краху
бизнеса. Спрос рождает и
предложение. Есть предпри-
ниматели, которые создают
бизнес «под продажу»: доводят
до стадии, когда объект начи-
нает получать прибыль, и выс-
тавляют на торги. Степан Гу-
сак приводит в пример одного
из своих клиентов, за которым
он наблюдал несколько лет:

тот вначале создал и продал
бизнес по грузоперевозкам, за-
тем открыл рекламное агент-
ство. Через пару лет переклю-
чился на следующее направле-
ние. И, главное, во всех сферах
чувствовал себя достаточно
уверенно. 

К слову, предприятия до
50 тысяч долларов чаще поку-
пают белорусы (почти 80 про-
центов сделок), а те, что доро-
же этой суммы, – иностранцы. 

Вот пример нескольких
объектов, выставленных сегод-
ня на продажу: это сеть из трех
продуктовых магазинов в

Минске за миллион долларов,
усадьба на Браславских озерах
за два миллиона 200 тысяч
(большая территория, комп-
лекс деревянных домов со всей
необходимой инфраструкту-
рой), производственная база с
гостиничным комплексом за
15 миллионов долларов и мно-
гое другое. 

Немало встречается недо-
рогих, но любопытных проек-
тов в IT-сфере: удачное домен-
ное имя, добротный цифровой
продукт, база заключенных до-
говоров на рекламу. Цена на
интернет-сайты колеблется от
тысячи до трех тысяч долла-
ров. Окупается дело от пары
месяцев до года. 

– Самый дешевый проект
на моей памяти – это работаю-
щий интернет-магазин по про-
даже цветов – за 500 долларов,
– рассказывает Степан Гусак. –
Относительно недорогие объ-
екты, суммой до 50 тысяч дол-
ларов, – это бизнес по продаже
строительных материалов 
(5 тысяч), интернет-магазин по
реализации мебели (4 тысячи)
и онлайн-магазин товаров для
дома за полторы тысячи долла-
ров. 

Если выбирать что-то бо-
лее «приземленное», то можно
прицениться к «Закусочной»
на автовокзале за 35 тысяч «зе-
леных» или прикупить страйк-
больный клуб за 8 тысяч дол-
ларов. 

В общем, если у вас есть
свободные деньги и вы не го-
товы рисковать игрой в стар-
тап, можно купить готовую
бизнес-идею, чтобы развивать
ее дальше. 

Светлана ДЕВЯТКОВА 

Не рисковать, но пить шампанское
Сегодня в Беларуси цены на
недвижимость и готовый бизнес упали
процентов на двадцать, продавцы стали
сговорчивее.

ППррееддппрриияяттиияя  ддоо  5500  ттыыссяячч
ддооллллаарроовв  ччаащщее  ппооккууппааюютт
ббееллооррууссыы  ((ппооччттии  8800  ппррооццееннттоовв
ссддееллоокк)),,  аа  ттее,,  ччттоо  ддоорроожжее  ээттоойй
ссууммммыы,,  ––  ииннооссттррааннццыы  

ВВ  ннаассттоояящщееее  ввррееммяя  ссллааннццееввыыйй  ггаазз
вв  ккооммммееррччеессккиихх  ооббъъееммаахх
ддооббыыввааееттссяя  ттооллььккоо  вв  ттрреехх  ссттррааннаахх
ммиирраа  ––  ССШШАА,,  ККааннааддее  ии  ККииттааее

Кто теряет работу...
Актуальность вопроса безработицы на сегодня выше, чем

в начале года; в последние месяцы работу потеряли близкие
каждого третьего россиянина (3300%%), следует из опроса
ВЦИОМ «Рынок труда и безработица: оценки и прогнозы». 

В том числе у 2211%% респондентов – двое�трое знакомых,
у 99%% – четверо и более. Чаще подобные случаи отмечают�
ся в кругу людей с высшим образованием (3322%%), 25�44�лет�
них (3377%%), реже – среди знакомых малообразованных
(2200%%) и 18�24�летних (2222%%), отмечают социологи. 

Результаты опроса также показали, что каждый третий

(3333%%) считает, что сможет устроиться на аналогичную ра�
боту, приложив небольшие усилия. Большие затруднения
ожидают 2277%% опрошенных. А 1111%% респондентов дума�
ют, что трудоустроиться без потери в должности или зарпла�
те им будет практически невозможно. 

На случай потери работы по�прежнему откладывают око�
ло четверти наших сограждан (2233%%). Прежде всего к этой
мере прибегают жители Москвы и Санкт�Петербурга
(3366%%), люди с высоким достатком (3366%%). Каждый седьмой
(1155%%) может начать копить в ближайшее время. Треть рес�
пондентов (3333%%) подобных сбережений не делают и не со�
бираются, отмечает ВЦИОМ. 

ЦЦИИФФРРЫЫ  ГГООВВООРРЯЯТТ

Так возят сланцевый газ из США в Европу

ППееттрр  ГГЛЛААГГООЛЛЕЕВВ,,  ггллааввнныыйй  ггееооллоогг  ОООООО  ««ЛЛААРРГГЕЕОО»»,,  ээккссппеерртт
ГГооссккооммииссссииии  ппоо  ззааппаассаамм  РРооссннееддрраа::

– Перспективы добычи сланцевого газа в России в бли�
жайшие 20�30 лет, а возможно и больше, нет. Доказанные за�
пасы традиционного газа в России велики. Реально составля�
ют 20�30 трлн кубометров. То, что называют сланцевым газом
(и нефтью) у геологов, носит название «трудноизвлекаемые
запасы». Так спрашивается, зачем тратить ресурсы на то, что
трудно извлекать, когда есть традиционно извлекаемые запа�
сы?   

Сланцевому газу нереально завоевать европейский ры�
нок, поскольку себестоимость добычи традиционного газа в
России составляет 2�3, максимум 5 долларов за 1 тыс. кубо�
метров, а себестоимость добычи сланцевого газа, по данным
американских добывающих компаний, составляет не менее
70 долларов. По данным Американской ассоциации геоло�
гов�разведчиков, реальная себестоимость добычи сланцевого
газа в Штатах составляет не менее 120 долларов, доказан�
ные запасы, приводимые Администрацией энергетической ин�
формации, завышены как минимум втрое. Кроме того, подго�
товка к транспортировке сланцевого газа сопровождается
дополнительными затратами. Для производства товарного га�
за из сланцевого низконапорного необходимо его дополни�
тельное компримирование (сжатие) с 2�3 до 15�25 атмосфер.
На выходе установки по производству газа его давление
вновь падает до 1�2 атмосфер, для транспортировки его
вновь надо сжать как минимум до 120 атмосфер. Производ�
ство сжиженного газа – метана – также очень затратно. Сто�
имость завода СПГ выходной мощностью 1 млн кубометров в
ценах составляет более 3,5�4 млрд долларов, а энергозатра�
ты для производства СПГ составляют 6�8% от подаваемого на
завод газа. 

Сама по себе экологическая опасность при использова�
нии гидроразрыва пласта не так велика. Опасность заключа�
ется в необходимости регулярного его проведения с перио�
дичностью один раз в два месяца на каждой добывающей
станции. При этом каждый раз из скважины выбрасывается
значительный объем химреагентов. Учитывая высокую плот�
ность эксплуатационного бурения при добыче сланцевых угле�
водородов, ни одна добывающая компания не способна бе�
зопасно утилизировать отходы производства. Сегодня 2/3
компаний в мире, добывающих сланцевый газ, не выдержав
конкуренции, закрылись. 

Можно сделать вывод – разговоры о радужных перспекти�
вах сланцевого газа поддерживают и раздувают экономисты,
финансисты, политики. Что же касается профессионалов�гео�
логов, то здесь мнение диаметрально противоположное.

ММННЕЕННИИЕЕ  ЭЭККССППЕЕРРТТАА

ДДлляя  ввыыппууссккаа  ккааррттыы  ««ММиирр»»  сс  ииссппоолльь��
ззооввааннииеемм  ччииппаа  ррооссссииййссккооггоо  ппррооиизз��
ввооддссттвваа  яяввнноо  ннееддооссттааттооччнноо  ппррооиизз��
ввооддссттввеенннныыхх  ммоощщннооссттеейй

В июне Российский на�
циональный коммерчес�
кий банк (РНКБ) подписал
соглашение с Нацио�
нальной системой платеж�
ных карт (НСПК) об учас�
тии в пилотном проекте
по эмиссии и эквайрингу
платежных карт «Мир»,
выпуск собственных пла�
тежных карт НСПК запла�
нирован на декабрь
2015 года, говорится в
сообщении банка.
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