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ББИИЗЗННЕЕСС

Падение рубля, без
сомнения, больнее
всего ударило по
людям, которые взяли
ипотеку в валюте. 

Ирина из Самары в 2008
году взяла кредит в 106 тыс.
долларов. На тот момент это
было 2,6 млн рублей, сейчас
долг вырос до 5,3 млн рублей
при цене квартиры 3 млн. У
женщины 5-месячная дочь, ра-
ботает только муж. У него
зарплата 30 тыс., а ежемесяч-
ный платеж – 63 тыс. 

Жительница Тюмени Юлия
взяла валютную ипотеку в сере-
дине 2013 года, потому что
рублевую им не одобрили, а
расширение жилплощади было
необходимо. При этом исполь-
зовался и материнский капи-
тал, и деньги от продажи авто-
мобиля. Половина кредита уже
была выплачена, когда нача-
лись всем известные события в
экономике. На сегодня сумма

долга оказалась вновь равна
стоимости квартиры на момент
ее покупки.

Банки заявляют, что ответ-
ственность лежит целиком и
полностью на заемщиках. И ес-
ли заемщики не могут платить,
это исключительно их пробле-
ма. Банки заботятся о собствен-
ных интересах, а ипотека – са-
мые надежные кредиты, кото-
рые выплачиваются стабильно.
В случае задержек могут быть
применены пени и штрафы (до-
полнительная прибыль для бан-
ков), реструктуризация и оцен-
ка – тоже дополнительный до-
ход. Но самое главное – в случае
неспособности заемщика опла-
тить ипотеку жилье перейдет в
собственность банка. И хоть че-
ловек платил за него много лет
и уже практически выплатил 
(а иногда и не по одному разу),
он все равно может потерять не
только жилье, но и остаться
должен банку.

Самый распространенный
упрек в адрес валютных ипо-

течников – в том, что они хоте-
ли сэкономить, а брать кредиты
надо в той валюте, в которой
получаешь зарплату. Но беда в
том, что рублевую ипотеку
было не так просто получить.
Если доход небольшой, то руб-
левую, по которой изначально
процент выше, банки просто не
давали. Однако рублевая ипоте-
ка быстро дешевеет, ведь рубль
съедает инфляция, а заработные
платы индексируются. По этой
причине долларовая ипотека
реально значительно дороже и
выгоднее банкам. Люди, кото-
рые брали валютную ипотеку,
понимали, что если они не
возьмут в кредит жилье сейчас
на тех условиях, на которых
согласен им дать банк, им при-
дется до конца жизни платить
за съемное жилье без шансов
хоть когда-то приобрести
собственное.

Повышение цены доллара
очень больно ударило по ва-
лютным ипотечникам: теперь
им надо гораздо больше пла-

тить. Тем, кто брал рублевую
ипотеку, платить тоже тяжело,
но ведь и сами рубли стали де-
шевле. Как раз рублевые ипо-
теки в такой период потянули
банки вниз, ведь инфляция
превысила процентную ставку,
которую платят рублевые заем-
щики за свои кредиты. Зато на
валютных ипотечниках банки
теперь отлично зарабатывают.

Таким образом, позиция бан-
ков, мягко говоря, лукава: они
сначала навязали людям валют-
ную ипотеку (ее брали как раз
самые бедные из заемщиков), а
теперь получают на них свер-
хприбыль. 

Положение же валютных
ипотечников оказалось катаст-
рофическим, хотя они совер-
шенно не виноваты в экономи-

ческих и геополитических пот-
рясениях прошлого года, да и
предвидеть их не могли. Рас-
считывая на помощь прави-
тельства, они экономят на са-
мом необходимом, занимают у
друзей и родственников, чтобы
продержаться лишний месяц.
Но правительство, которое мо-
ментально бросилось спасать
терпящие бедствие финансовые

корабли, выделив банкам до
триллиона рублей помощи, на
отчаянное положение людей
реагировать не спешит. А ведь
речь идет о тысячах семей с ма-
ленькими детьми, которые, не
получив помощи, останутся на
улице. Причем банк забирает
квартиру, сумма за которую
практически была выплачена, а
заемщик остается еще и дол-

жен банку. Банк не просто ос-
тавляет его на улице, но и пере-
черкивает будущее этих людей
и их детей.

Жертв валютной ипотеки,
как это ни прискорбно, можно
сравнить с беженцами с Украи-
ны. И заемщики, и беженцы
пострадали из-за политики. За-
емщики, как и беженцы, факти-
чески могут остаться бомжами. 

Появилась у валютной ипо-
теки и первая настоящая жерт-
ва. Житель столицы Иван пла-
тил ипотеку до последнего, не
позволил себе ни одной задол-
женности. После падения руб-
ля он ежемесячно отдавал за
однокомнатную квартиру в
спальном районе Москвы 140
тысяч рублей – к марту все ре-
сурсы семьи иссякли.
Родственники тоже не могли
больше одалживать. 12 марта
Ивана разбил инсульт. Остался
сиротой 3-летний сын Сережа.

С этой проблемой столкну-
лась буквально вся страна, беда
коснулась сотен тысяч людей, а

не нескольких тысяч, как заяв-
ляют банки. Люди митингуют
в 50 городах в надежде, что
власть их услышит.

Депутаты Госдумы от
«Справедливой России» внесли
законопроект о реструктуриза-
ции валютных ипотечных дого-
воров. Предлагалось сделать их
пересчет в рубли по старому
курсу – на момент подписания
договора. Против этого актив-
но выступали банки, заявляя,
что будут нести громадные
убытки. В начале года ЦБ по-
рекомендовал коммерческим
банкам сделать перерасчет ва-
лютной ипотеки по курсу на
1 октября 2014 года (39,38 руб.
за доллар). Банки заявили, что
если они сделают такой пере-
расчет, их убытки составят 60-
70 млрд рублей. При этом са-
ми валютные ипотечники гово-
рят, что даже если сделать пе-
рерасчет по курсу на момент
заключения договоров (то есть
25-30 руб. за доллар), это будет
стоить банкам не более 20

млрд рублей. Поскольку со
стороны ЦБ это была просто
рекомендация, банки не стали
ее выполнять. Сейчас прави-
тельство подготовило отрица-
тельное заключение на зако-
нопроект о реструктуризации
валютной ипотеки, который
был предложен депутатами от
«Справедливой России». Отк-
лонило оно и рекомендации
Минэкономразвития предус-
мотреть в бюджете средства на
реструктуризацию валютной
ипотеки.

Валютные ипотечники напи-
сали письмо президенту с
просьбой вмешаться и помочь.
Это письмо подписали более
100 тысяч человек. Люди про-
сят о справедливости, о том,
чтобы им создали одинаковые
условия с рублевыми заемщи-
ками. После решения прави-
тельства у валютных ипотечни-
ков осталась последняя надеж-
да на президента.

Елена ЛИСЕВИЧ

Кого спасать – людей или корабль?
ЕЕССТТЬЬ  ППРРООББЛЛЕЕММАА!!
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Государственная
поддержка малого 
и среднего
предпринимательства
приобрела особую
значимость.

Много лет в России гово-
рится на всех уровнях, что ма-
лый бизнес – это путь к успеху,
росту национальной экономи-
ки и повышению благосостоя-
ния россиян. Но его процесс
развития идет ни шатко ни
валко. Несмотря на все усилия
государства, малое и среднее
предпринимательство сегодня
представлено в основном лишь
индивидуальными бизнесмена-
ми и микропредприятиями.
Его вклад в ВВП страны не
превышает 21%, а доля в об-
щем обороте продукции и
услуг – всего 25%.

Для сравнения: в Малайзии
вклад малых и средних пред-
приятий (МСП) в ВВП – 47%,
в Японии – 63%, а доля занятых
в этой сфере в экономически
развитых странах – 50-80% тру-
доспособного населения. В Рос-
сии сейчас лишь около 6% рос-
сиян являются начинающими

предпринимателями или вла-
дельцами нового дела. Намети-
лась тенденция к оттоку работ-
ников из МСП.

Особая проблема – малые
инновационные предприятия.
Удельный вес малых предприя-
тий, работающих в сфере техно-
логических инноваций, застыл
на отметке ниже 5%. Ежегодно
прекращают свое существова-
ние до 15 малых инновацион-
ных предприятий. Меньше по-
ловины из них доживают до пя-
ти лет. Пока более 90% всех IT-
стартапов терпят крах.

Как было сказано Президен-
том России Владимиром Пути-
ным на заседании Государ-
ственного совета, на котором
рассматривался комплекс мер
по развитию малого и среднего
предпринимательства: «…Раз-
витие малого и среднего предп-
ринимательства – не только од-
но из ключевых условий обнов-
ления страны, обновления эко-
номики, повышения ее устой-

чивости, но и в целом нашего
успешного движения вперед,
реализация того огромного
творческого, созидательного
предпринимательского потен-
циала, который, безусловно,
есть у нашего народа». И
действительно, малые и сред-
ние компании в силу их мо-
бильности и гибкости могут
быстро решать многие пробле-
мы экономики. Это доказан-
ный факт, если посмотреть на
национальные экономики раз-
витых стран.

В России тоже созданы

организационные и правовые
основы государственной
поддержки малого и средне-
го бизнеса, включая упро-
щенное налогообложение,
систему грантов на открытие
собственного дела, предос-
тавление микрозаймов, га-
рантий, кредитов на льгот-
ных условиях. Расширяется
доступ малого и среднего
бизнеса и к закупкам госуда-

рственных компаний и ком-
паний с госучастием.

Есть в стране и решитель-
ные, упорные, умеющие прод-
вигать свои идеи и проекты лю-
ди. Однако если они не стре-
мятся реализовывать свои спо-
собности, открыть собственное
дело и тем самым повысить
свое благосостояние, то что это
значит? По словам Владимира
Путина, «это значит, что риски
и преграды перевешивают сти-
мулы и возможности. Значит,
отсутствуют понятные, предс-
казуемые правила игры, а систе-
ма поддержки недостаточно
эффективна и недостаточно
доступна. Очевидно, что нуж-
ны комплексные меры, затраги-
вающие весь средний и малый
бизнес, способные обеспечить
реальную поддержку и безус-
ловное поощрение частной де-
ловой инициативы».

Для этого, по мнению гу-
бернатора Тульской области
Владимира Груздева, финансо-
во-кредитную поддержку ма-
лого и среднего бизнеса дол-
жен проводить единый инсти-
тут развития, который бы объ-
единил все функции уже
действующих учреждений.

Ведь очевидно, что существую-
щие институты недостаточно
справляются с задачей оказа-
ния финансовой, юридической
и методической помощи мало-
му и среднему бизнесу.

Заметную роль в сдержива-
нии развития МСП играют и
риски ведения бизнеса. Они та-
ковы, что, по словам министра
экономического развития РФ
Алексея Улюкаева, становятся
запретительными для деятель-
ности МСП. Что это за риски?
Это риски начала дела, избы-
точной нагрузки, как налого-
вой, так и административной,
риски ограниченного спроса на
товары и услуги и низкая пред-
сказуемость спроса, риски фи-
нансовой поддержки. «Необхо-
димо эти риски либо снижать,
либо разделять с малым и сред-

ним бизнесом. И никто, кроме
государства, его институтов
развития, не в состоянии разде-
лять эти риски», – заключает
Алексей Улюкаев.

Мнение министра поддержи-
вает генеральный директор
Агентства стратегических ини-
циатив Андрей Никитин, гово-
ря, что «работу по созданию
благоприятных условий для ма-
лого и среднего бизнеса необхо-
димо развернуть по всей стране.
И роль муниципальных органов
власти здесь определяющая.
Они ближе к людям и знают,
что происходит на их террито-
рии». Создание благоприятной
деловой среды в каждом регио-
не и муниципалитете по всей
стране является ключевым усло-
вием для развития малого и
среднего бизнеса. Не будет это-
го – не помогут никакие льготы,
преференции и гранты.

Но вообще то, как говорят
сами предприниматели, ни ма-
лый, ни средний бизнес не бу-
дет расти без устойчивой эко-
номики с понятными и проз-
рачными для всех перспектив-
ными планами.

Николай ПЛЕХАНОВ
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Санкции Запада
встряхнули
российского
производителя и дали
толчок к ускорению
процесса развития
национальной
продукции.

Импортозамещение – это
стратегическое направление ра-
боты на ближайшие годы для
всей страны, курс на то, чтобы
определенные рыночные ниши
были заполнены именно рос-
сийскими товарами.

Конечно, не ставится задача
тотального замещения всего
импорта. Это обратная край-
ность. Но многие отрасли сей-
час находятся в крайне тяже-
лом, зависимом положении от
импорта.

Доля импорта в станкострое-
нии оценивается приблизитель-
но в 90%, в тяжелом машиност-
роении – порядка 70%, по неф-
тегазовому оборудованию –
60%, по энергетическому – око-
ло 50%, в сельхозмашинострое-
нии в зависимости от категории
продукции – от 50 до 90%. Да-
же в гражданском самолето-
строении импорт носит подав-
ляющий характер – более 80%.

Поэтому, как отметил на со-
вещании об обеспечении реали-
зации отраслевых программ им-
портозамещения премьер-
министр России Дмитрий Мед-
ведев, «курс на импортозамеще-
ние должен учитывать и наши
интересы прежде всего, и наши
международные обязательства».

О том, что сделано на сегод-
ня для защиты российской эко-

номики от импорта и создания
национальной продукции, отве-
чающей мировым аналогам, по-
нятно из слов на том же совеща-
нии министра промышленнос-
ти и торговли РФ Дениса Ман-
турова: «Мы утвердили 19 от-
раслевых планов. При их сос-
тавлении мы аккумулировали
предложения всех субъектов
Федерации, институтов разви-
тия, Российской академии наук,
а также наших коллег из других
ведомств».

Министром отмечена актив-
ность регионов, которые предос-
тавили почти половину всех зая-

вок по проектам импортозаме-
щения. В результате оценки и
ранжирования более 4000 проек-
тов составлены отраслевые пла-
ны и отобрано 2059 проектов.

Например, в нефтегазовом
секторе определена потребность
по всем видам оборудования,
которое не производится в стра-
не, и проанализированы воз-
можности выпуска этой номе-
нклатуры на российских предп-
риятиях. Причем из списка не
исключены и иностранные ком-
пании, которые работают на
российском рынке, – они приг-
лашены к сотрудничеству.

Более половины импортоза-
висимых позиций, вошедших в
отраслевой план, российские
машиностроители смогут за-
местить в течение ближайших
двух-трех лет. Уже реализуются
несколько инвестиционных
проектов создания приоритет-

ных видов оборудования для
нужд топливно-энергетическо-
го комплекса. Например, стро-
ительство комплексов гидро-
разрыва пластов, реализуемое
консорциумом «Русская факто-
ринговая компания» совместно
с «Сургутнефтегазом». «Урал-
маш» разрабатывает систему
привода для установок бурения
вторых и горизонтально на-
правленных стволов. Пермская
компания нефтяного машино-
строения договорилась с потре-
бителем об испытании новей-
шего комплекса роторной уп-
равляемой системы.

В целом абсолютно все ма-
шиностроители говорят о том,
что успешность реализации
проектов импортозамещения во
многом зависит от получения
долгосрочных заказов от рос-
сийских нефтегазовых компа-
ний. Да и сами нефтегазовые
компании к настоящему време-
ни активизировались в сторону
импортозамещения в своей за-
купочной деятельности. Они
создают специальные подразде-
ления внутри холдингов, утвер-
ждают внутренние регламенты
и планы локализации востребо-
ванного оборудования.

А вот поддержку спроса на
новейшую сельхозтехнику, ко-
торая будет создана в рамках
импортозамещения, обеспечат
предусмотренные правитель-
ством меры – это компенсация
скидок на отечественную техни-
ку и льготный лизинг.

Одним из приоритетных
направлений в сельском хозяй-
стве является создание колес-
ных тракторов третьего и чет-
вертого классов, в первую оче-
редь с системой автоматическо-
го управления при выполнении
технологических операций.
Этот проект реализуется кон-
церном «Тракторные заводы»,
который инвестирует 700 млн
рублей собственных средств, а
государство предоставляет ком-
пании субсидию на проведение
научно-исследовательских и
опытно-конструкторских разра-
боток. Потенциальная потреб-
ность до 2020 года в тракторах
этого класса – около 160 еди-
ниц.

Особую роль в импортозаме-
щении будет играть Фонд раз-
вития промышленности, кото-
рый обеспечит льготное финан-
сирование, в первую очередь в
предпроизводственной стадии
проектов. Только за последние
три месяца фонд получил более
600 заявок на общую сумму по-
рядка 240 млрд рублей.

Но, как было сказано замес-
тителем Председателя Прави-
тельства РФ Аркадием Дворко-
вичем на встрече с журналиста-
ми, импортозамещение – это не
единственное направление эко-
номической политики страны.
«У нас есть такие направления,
как поддержка экспорта, подде-
ржка малого и среднего бизнеса,
ряд других направлений. Но по
каждому из этих направлений
мы будем учитывать интересы
импортозамещения, будем на
это ориентироваться», – резюми-
ровал деятельность руководства
страны Аркадий Дворкович.

Вячеслав АКСЕНОВ

Догнать и перегнать

ММннооггииее  ррооссссииййссккииее  ооттрраассллии  ссееййччаасс
ннааххооддяяттссяя  вв  ккррааййннее  ззааввииссииммоомм  
оотт  ииммппооррттаа  ппооллоожжееннииии

Белорусская экономика одна
из самых открытых в мире. Се-
годня на экспорт идет около
60% всей производимой в стра-
не продукции. И это почти в два
раза больше, чем средние миро-
вые показатели, поясняет пред-
седатель Государственного ко-
митета по науке и технологиям
Беларуси Александр Шумилин. 

– Правительство страны про-
водит последовательную поли-
тику по выстраиванию экономи-
ки знаний, повышению уровня
качества жизни населения на ос-
нове инновационного развития
экономики, – говорит специа-
лист. – Поэтому все стратегии и
программы, принятые на госу-
дарственном уровне, направле-
ны не только на повышение экс-
порта, но прежде всего экспорта
наукоемкой и высокотехноло-
гичной продукции. 

В 2014 году таких товаров за
рубеж поставлено на сумму око-
ло 8,3 миллиарда долларов. 

– Происходит значительное
смещение доли экспорта, – гово-
рит председатель ГКНТ. – Уже
70% экспорта услуг приходится
на область информационных
технологий – разработку прог-
раммного обеспечения и кон-
сультирование в этой области,
что, конечно же, не может не
радовать. 

При этом упор делается не
только на страны, имеющие
высокий научно-технический
потенциал, но и на развиваю-
щиеся государства Азии, Афри-
ки и Латинской Америки. Та-
ким образом, происходит рас-
ширение зон экспорта наукоем-
ких и научно-технических това-

ров и защита от различных ко-
лебаний конъюнктуры мирово-
го рынка. 

– В феврале 2015 года в Теге-
ране мы принимали участие в
конференции по науке, техноло-
гиям и инновациям Движения
неприсоединения, – рассказыва-
ет Александр Шумилин. – Были
представлены 58 стран мира и 9
международных научных орга-
низаций. Например, такие как
Лига арабских государств, Меж-
дународный центр теоретичес-
кой физики имени Абду Салама
и другие. Презентация научно-
технического потенциала Бела-
руси вызвала большой интерес.
Доклад был сделан на русском

языке. И, как оказалось, боль-
шинство руководителей науч-
ных министерств стран Африки,
Азии и Латинской Америки в
свое время заканчивали русско-
язычные вузы в Москве и Минс-
ке. Русский язык они зачастую
знают лучше, чем английский. 

Эта общность, по мнению
председателя ГКНТ, открывает
перспективы для новых рынков
сбыта продукции. Рынок этих
стран практически не интересу-
ет такие государства, как США.
А вот наши разработки в сельс-
ком хозяйстве и модернизации
техники, которую многие знают
еще с советских времен, могут
быть востребованы. 

Белорусам у российских кол-
лег есть чему поучиться. Напри-
мер, предпринимательству.

– Россия дальше нас продви-
нулась, например, в том, что ка-
сается активного использования
внебюджетных источников фи-
нансирования научных разрабо-
ток и проектов, – говорит бело-
русский ученый. – Мы активно
сотрудничаем с российскими
венчурными компаниями, изу-
чаем их опыт. Уже в нынешнем
году планируем создать белорус-
ско-российскую венчурную
компанию. 

Россия – наш давний и неиз-
менный стратегический партнер
во многих отношениях, и наука
– не исключение. В 2014 году
только в рамках Союзного госу-
дарства выполнялось 10 научно-
технических программ с общим
объемом финансирования 
3 млрд 151 млн российских руб-
лей. А это порядка 100 млн дол-
ларов. 

В планах ученых Союзного
государства этого года – реали-
зация программ по разведке и
добыче полезных ископаемых
«СКИФ-Недра» и «Скиф-Гео».
Важность таких исследований в
том, что стоимость бурения од-
ной скважины сегодня – от 500
тыс. до 2 млн долларов. Если
пробурили впустую – потеряли
большие деньги. Прогнозирова-
ние вероятности находки полез-
ных ископаемых с помощью
зондирования важно для Рос-
сии, богатой природными ре-
сурсами. На «СКИФ-Недра» из
бюджета Союзного государства
в этом году направляется около
12,6 млн долларов. 

Результатами программ Со-
юзного государства «Космос-
БР» и «Космос–СГ» стали разра-
ботки 19 новых образцов аппа-

ратуры и оборудования косми-
ческого назначения. В частнос-
ти, образец энергоэффективно-
го малогабаритного импульсно-
го плазменного двигателя, кото-
рый уже применен при создании
микроспутников. Белорусский
двигатель по своим характерис-
тикам сегодня лучший из при-
меняемых на малых спутниках.
Разработан образец бортового
комплексного управления ме-
теоспутником нового поколе-
ния – с повышенными сроками
активного существования. Кро-
ме того, он самый легкий из су-
ществующих и самый произво-
дительный. 

Еще одно перспективное
направление совместной работы
– научно-техническая програм-
ма Союзного государства «Раз-
работка и создание нового поко-
ления микросистемотехники и
унифицированных интегриро-
ванных систем двойного назна-
чения на ее основе» (шифр
«Микросистемотехника»). Бело-
русскими специалистами разра-
батываются 14 опытных образ-
цов технического контрольно-
измерительного и методологи-
ческого оборудования. Для эф-
фективного внедрения результа-
тов программы создаются сов-
местные центры «Микросисте-
мотехники» в Санкт-Петербурге
и на базе белорусского «Плана-
ра». По предварительной оцен-
ке, объем импортозамещения
для Союзного государства в
рамках этой программы соста-
вит около 9 млн долларов
США. 

Всего в нынешнем году на
финансирование союзных науч-
но-технических программ выде-
лено более 50 млн долларов.

Ольга БЕБЕНИНА

Открытая экономика инноваций
Из 149 стран мира, с которыми Беларусь
сотрудничает в инновационной сфере, са7
мые тесные отношения – с Россией. 

миллиарда долла�
ров составил экс�
порт наукоемкой
и высокотехноло�
гичной продукции
в 2014 году8,3

Мониторинг
Общероссийская общественная организация малого и сред�
него предпринимательства «ОПОРА РОССИИ», опросив 400
субъектов МСП, выяснила, что треть опрошенных субъектов
малого и среднего бизнеса негативно оценивают состояние
своего бизнеса; что для большинства субъектов МСП (71%)
сокращение издержек является основным приоритетом на
ближайший месяц. Сокращать персонал собираются 25%,
расходы на заработную плату – 24%. Также субъекты МСП
собираются изменить ассортимент (29%), провести переори�
ентацию бизнеса (24%), привлечь заемные средства (24%).
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